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　1.　会社概要
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会社プロフィール（2007年9月30日現在）

所在地　　　　　本社：東京都品川区

創業　　　　　　 1858年（安政5年）

設立　　　　　　 1957年（昭和32年）5月2日

代表者　　　　　取締役社長　小澤　二郎

資本金　　　　　21億60百万円

株主数　　　　　3,512名

従業員数　　　 273名

事業所　　　　　本社､工場､

　　　　　　　　　　　 4支店､5営業所、1事業所

事業内容　　　 ごま業界のトップメーカー

　　　　　　　　　　　『ごま油､食品ごま､商品､脱脂ごま』　　

所在地　　　　　本社：東京都品川区

創業　　　　　　 1858年（安政5年）

設立　　　　　　 1957年（昭和32年）5月2日

代表者　　　　　取締役社長　小澤　二郎

資本金　　　　　21億60百万円

株主数　　　　　3,512名

従業員数　　　 273名

事業所　　　　　本社､工場､

　　　　　　　　　　　 4支店､5営業所、1事業所

事業内容　　　 ごま業界のトップメーカー

　　　　　　　　　　　『ごま油､食品ごま､商品､脱脂ごま』　　
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業　務　用

主な取扱商品

ご　ま　油ご　ま　油

家　庭　用

食　品　ご　ま食　品　ご　ま

家　庭　用

業　務　用
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シェア状況

Ａ社

Ｂ社

Ｃ社
その他

当社

I社

その他

Ｈ社

Ｇ社

Ｆ社

当社

Ｄ社

Ｅ社

55％

19％

15％

5％
6％

23％

15％

11％

9％

9％

8％

上記数値は【㈱富士経済】調査による

10％

15％

ごまごま油（油（20020066年年売上高）売上高） 食品食品ごまごま（（20020066年年売上高）売上高）

市場規模：約300億円 市場規模：約240億円
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　 2.　2008年3月期中間決算概要
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08/3月期　中間決算の概要

1.8％482,6992,651販 管 費
家庭用ごま油販売数量増による

経費増

ドルベース仕入価格7.8％増

為替レート3.5％円安

製造経費2.9％減

ご ま 油：家庭用好調、業務用・輸出用

　　　　　　値上げにより苦戦

　　　　　　→販売数量1.7％減

食品ごま：販売数量1.7％増

増減要因

411
〈4.3％〉

741
〈7.8％〉

720
〈7.6％〉

6,149

9,520

07/3月期

中　間

459
〈4.7%〉

799
〈8.2%〉

775
〈8.0%〉

6,236

9,710

08/3月期

中　間

11.7％

7.8％

7.6％

1.4％

2.0％

増減率増減金額

48純 利 益

　 　 〈 利 益 率 〉

58経 常 利 益

　 　 〈 利 益 率 〉

55営 業 利 益

　 　 〈 利 益 率 〉

87売 上 原 価

190売 上 高

前期比
（単位 : 百万円）

【為替】

　　原価計上レート¥/$  　　　 116円　　　　　　　　120円

　　決済レート¥/$　　　　　　　 115円　　　　　　　　120円
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業 績 の 推 移
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商品別、用途別売上高　（2008年3月期中間）

20.1%

76.1%

1.5%

2.3%

売上高
9,710百万円

ごま油　7,388百万円

食品ごま　1,953百万円
商品　148百万円

脱脂ごま　221百万円

39.9%

49.5%

10.6%

家庭用3,656百万円

業務用2,951百万円 ごま油売上高
7,388百万円

輸出用781百万円
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貸借対照表の主な増減項目

工事関係等の
未払金減

増減要因

19,261

14,711

4,550

3,923
627

19,261

11,548
7,713

08/3月期

中　間

100.0

76.4

23.6

20.4
3.2

100.0

60.0
40.0

構成比

（%）

100.0

75.6

24.4

21.4
3.0

100.0

60.5
39.5

構成比

（%）

19,364

14,636

4,728

4,139
589

19,364

11,718
7,646

07/3月期

期　末

△0.5％△103負債・純資産合計

増減率増減金額

0.5％

△3.8％

△5.2％
6.3％

△0.5％

△1.5％
0.9％

純 資 産 合 計

負 債 合 計

負　債

流動負債

固定負債

資 産 合 計

資　産

流動資産

固定資産

（単位：百万円）

75

△178

△216
38

△103

△170
67

前期比
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　 3.　2008年3月期事業計画
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2008年3月期事業計画

原料価格の高騰

為替円安

設備修理費・減価償却費増

販促費増（市況対策）

ごま油販売数量は

　値上げの影響で約4％減

食品ごま販売数量は

　　　　　　　　　　　前期並

増減要因

774
〈4.1%〉

1,350
〈7.2%〉

1,250
〈6.6%〉

18,859

07/3月期

実　績

△16.1%

△14.8%

△8.0%

1.8%

増減率増減金額

650
〈3.4%〉

1,150
〈6.0%〉

1,150
〈6.0%〉

19,200

08/3月期

予　想

△124当期純利益

　　〈利益率〉

△200経常利益

　　〈利益率〉

△100営業利益

　　〈利益率〉

341売上高

前期比
（単位 : 百万円）

通期為替ﾚｰﾄ¥/$　　　116円（実績）　 117円（想定）

為替ﾚｰﾄ1円変動による損益への影響額　約40百万円/年
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08年3月期　売上高、経常利益、経常利益率の推移
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原料価格の動向

400

700

1000

03/3期 04/3期 05/3期 06/3期 07/3期 08/3期

$/t

過去最低
レベル

原料原料仕入価格推移（搾油用）仕入価格推移（搾油用）

主要生産国・中国が輸出国
から輸入国に転換したことに
より、国際需給が逼迫した。

07/9月

【原料価格急騰の要因】

①トウモロコシなど他の穀物への転作に
　 伴う作付面積の減少

②中国の大量買い付け

③中国での集中豪雨による減産

④ミャンマーのごま再禁輸措置

＜原料価格の見通し＞
今秋口以降、新規契約分は1,000ﾄﾞﾙを突破、現在は1,100ﾄﾞﾙを
窺う動き。今後予断を許さない状況である。
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2008年3月期通期及び今後の展望

製品値上げ

売上拡大策

品質管理体制

中期展望

神戸新工場

目標とする指標（配当性向）
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製品値上げ

業務用ごま油　斗缶当たり500円値上げ

→ 需要家の理解を得て、ほぼ浸透した。

20072007年年44月（月（11次値上げ）次値上げ）

更に原料価格が高騰し、合理化での吸収余地が少なく、収益に悪影響

業務用ごま油　斗缶当たり500円値上げ

家庭用ごま油　約12％値上げ

→ 業務用・家庭用共に鋭意取り組んでいる。

20072007年年下期下期（（22次値上げ）次値上げ）
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両商品共に市場の評判は良く、順調に伸びている。

※黒ごま油販売数量　対前年上期比　約150％強

売上拡大策（ごま油）

ご　ま　油ご　ま　油

純正黒ごま油150g 黒ごま辣油45g

新製品の動向
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売上拡大策（食品ごま）

食　品　ご　ま食　品　ご　ま

【家庭用】

しっとり感のあるすりごまを、平成20年2月頃販売予定。
すり鉢ですったようなしっとり感。
「すりごま」と「いりごま」のブレンドにより、ほどよい　

　粒感。

利益率が高い「ねりごま」の拡販を継続。

　 今上期は、坦々麺の需要減からやや苦戦。
【業務用】


